Guide Internet pour les conseillers

FONDATIONS
COMMUNAUTAIRES
DU CANADA

ensemble pour tous.

Parler de philanthropie

Les grands donateurs potentiels
Des études ont révélé que le genre de personnes suivantes sont les
plus a méme de faire des dons de bienfaisance importants :

-1 ANS ET PLUS
e Donateurs tardifs
Les craintes associées au legs se sont probablement estompées

[ ]

e Ils ont assuré le bien-étre de leur famille

o Ils disposent encore de ressources suffisantes

o Ils ne sont pas frappés par la maladie ou un handicap

o Ils ont toujours soutenu des organismes de bienfaisance
56 ANS ET PLUS

e Retraités ou préretraités

e Leurs responsabilités familiales sont moins lourdes

e Ils manifestent un intérét philanthropique

e Ils disposent d'un patrimoine suffisant pour faire un don
important

o Ils sont attirés par les avantages fiscaux

55 ANS ET MOINS

e Les enfants ont quitté le foyer
Leurs revenus sont plus élevés que jamais
Ils se préoccupent de plus en plus de leur retraite
Ils sont susceptibles d'étre intéressés par un don d'assurance vie
Ils sont souvent sollicités par des conseillers en planification
financiére, car ils sont a :

o planifier leur retraite

o planifier le placement d'un héritage recu

SITUATIONS FAMILIALES PROPICES
e Célibataires sans famille immédiate
e Couples mariés sans enfant
e Couples mariés dont les enfants ont réussi financierement

CONTEXTES PROPICES %
e Vente récente ou prochaine d'une entreprise
e Héritage récent ou imminent
e Nécessité de réduire le fardeau fiscal en raison d’'un événement
financier important




